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Nordostdeutschland/Berlin

Datum 00.00.00

Hohe Qualitat bei jeder Art von Arbeit ist eine Voraussetzung dafur,
dass wir das Geld verdienen, das uns die Freiheit fir Wachstum bietet.
Zitat: www.suesswarengruppe.de

Mit Enthusiasmus, Willen und Energie sowie dem besten SiiBwarenprogramm Deutschlands
an der Hand mochte ich mit meinem Verkaufstalent, meiner Ausstrahlung und meinen
strategischen Fahigkeiten gern einer der 20 neuen Vertriebsmitarbeiter sein, die das weitere
Wachstum der StBwarengruppe AG sicherstellen sollen.

Mit Verantwortungsbereichen wie Schaffung, Pflege und Erweiterung des Kundenkreises,
Pflege und Optimierung der Platzierung der Produkte in den Geschaften, habe ich als
selbststandiger Gewerbetreibende im Bereich Verkauf von Wein im GroRhandel
umfangreiche Erfahrung. Meine Kunden sind hauptséchlich Kioske, Minimarkte und
Restaurants. Durch gute kaufmé&nnische Prinzipien habe ich einen loyalen Kundenkreis
aufgebaut: alle Kunden werden gleich behandelt — hohes Serviceniveau — Flexibilitat —
Einhaltung von Vereinbarungen und schnelle Lieferung.

Durch 16 Jahre Erfahrung als Selbststandiger warte ich nicht darauf, dass griines Licht
gegeben wird, sondern beginne selbst. AuBerdem dauert ein Arbeitstag nicht von 8 - 16 Uhr,
sondern wird dem Bedarf der Kunden angepasst. Als Person bin ich aufgeschlossen,
selbststandig und ergebnisorientiert, Herausforderungen bei der Arbeit liegen mir gut. Ich
kann gut kommunizieren und vom ersten Augenblick an Vertrauen erwecken, aulRerdem weil}
ich, dass ein halbherziger Einsatz nicht ausreicht.

Ich freue mich auf ein personliches Gespréch, bei dem ich vertiefen kann, weshalb ich genau
der stabile und motivierende Vertriebsmitarbeiter bin, den die StiBwaren-Gruppe AG bendtigt.

Mit freundlichen Grufien
Peter Test
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